
蔡瀾遊 蔡　　　瀾
著名專欄作家，
喜歡旅遊飲食真生活，永遠忠於自己，
評論世間人與事，從不買賬。

text : 蔡瀾
photo : 新傳媒資料室

Regulars
名人專欄 

REGULARS  •  236

＊本文經蔡瀾先生授權，摘自《狂又何妨》 以上內容純屬作者個人意見，並不代表本刊立場。

買賣
土耳其人一般上都很有做生意頭

腦，什麼東西都拿出來做買賣。有

時，在橫街可以看到一個人擺著個體重

磅，賺點零錢。

購物必須講價，減半錯不了，對方

堅決搖頭，不再和你搭訕，你便得即刻

走開，要是他有意思，就會叫你回

頭。如果你非買不可，就得自己走回

頭，要看誰忍得住氣。

小販們請你停下看他的東西，儘管

從頭到尾把整間店都翻遍，他們不會生

氣，反而覺得你尊敬他們。

走多幾家，別急，比較之下便知道

真正的價錢。但是如果你沒有時間，馬

上買下，在旅行時斤斤計較，買不

成，自己後悔。

大多數的小販都收美金，普通的紀

念品都是一塊美金，結論是，到伊斯坦

堡之前，換大量的一塊錢美金，只持

一百的大額鈔票，酒店也不會找給

你，無用武之地。

如果已經換成土耳其幣，那麼用那

張二十五萬里拉面額的好了，它等於一

塊錢美金，很好用，請酒店為你換。

最常用的土耳其里拉是一百萬一張

的鈔票，那就是三十三塊港幣了。三張

一百萬的，等於一百塊港幣，問題迎刃

而解。

這種算法，只適合目前與美金掛鈎

的港幣，能掛到幾時？沒人知。到時又

要想一套新的辦法來計算了。

走在路上，會遇許多街童，他們拿

了兩粒糖或者一包面紙跟著你兜賣，要

是你看他們可憐，給了一兩塊港幣，不

要他們的糖或面紙。那可不得了，他們

會跟足你一輩子，非將貨物塞到你手上

或口袋不可。

叫當地友人問街童為什麼那麼

堅持。

小孩子回答：「父親教我們：做人

要有自尊。把東西交給你，就不是討

錢，是買賣！」


